
Effizientes Lieferanten-Onboarding: Möbel Rogg  
beschleunigt Prozesse mit EDI und Community-Power
Möbel Rogg setzt auf die Automatisierung seiner Geschäftsprozesse und nutzt den elektronischen Belegaustausch (EDI), um Abläufe ef-
fizient und fehlerfrei zu gestalten. Beim Anbinden ihrer Wunschlieferanten profitierte das Unternehmen von der EDI-Community des Mö-
beleinkaufsverbands Begros – viele relevante Lieferantenverbindungen waren bereits vorhanden und konnten schnell genutzt werden. 
Lieferanten außerhalb der Community wurden über das IWOfurn Partner Cockpit angebunden. So gelang es in kurzer Zeit, zahlreiche 
Geschäftspartner effizient anzubinden – dank des IWOfurn Onboarding-Teams.
 

Anforderung

Möbel Rogg suchte nach einer Lösung, um sich möglichst effizent, 
schnell und mit geringem internem Aufwand mit einer Vielzahl 
seiner Lieferanten digital zu vernetzen. Als Mitglied des Begros-
Verbunds profitieren Sie dabei von der bestehenden Begros-EDI-
Community – eine zentrale Anfordung war es dort auf die bereits 
vorhandenen Verbindungen aufzusetzen.
 
Ziel war es, den elektronischen Austausch von Geschäftsdoku-
menten wie Bestellungen, Auftragsbestätigungen und Rech-
nungen zu automatisieren. Dadurch sollten manuelle Prozesse 
reduziert, die Datenqualität verbessert und Rückfrageschleifen 
vermieden werden. Ein weiterer Fokus lag auf der Minimierung 
wiederkehrender, manueller Eingriffe – für fehlerfreie Abläufe und 
mehr Effizienz im Tagesgeschäft.
 
 
 

Über Möbel Rogg
 
Möbel Rogg ist ein familiengeführtes Unternehmen mit star-
ker regionaler Verwurzelung am Fuße der Schwäbischen 
Alb. Mit zwei großen Einrichtungshäusern in Balingen und 
Reutlingen, zwei „Rogg & Roll“-Mitnahmemärkten sowie 
zwei „Rogg Küchen Studios“ bieten Sie eine breite Auswahl 
an Einrichtungsstilen und individuellen Wohnlösungen.
 
Ihr tägliches Ziel ist es, die Wünsche Ihrer Kunden in die Re-
alität umzusetzen – schnell, zuverlässig und mit hoher Quali-
tät. Um dieses Versprechen zu erfüllen, sind durchgängig di-
gitale Prozesse mit Lieferanten unerlässlich. EDI spielt dabei 
eine zentrale Rolle, um reibungslose Abläufe, hohe Daten-
qualität und effiziente Kommunikation zu gewährleisten.
 
www.moebel-rogg.de

www.integrated-worlds.com
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Umsetzung

Die Anbindung der Lieferanten bei Möbel Rogg erfolgte auf zwei 
Wegen: Zum einen wurde das bestehende Potenzial der Begros 
EDI-Community genutzt, zum anderen kam das IWOfurn Part-
ner Cockpit zum Einsatz, um Lieferanten außerhalb der Com-
munity effizient anzubinden.
 
Schneller Start dank Begros-Community
Ein großer Vorteil der Begros-EDI-Community ist, dass vie-
le relevante Lieferanten bereits digital angebunden sind. 
Möbel Rogg konnte dadurch direkt auf bestehende Verbin-
dungen zugreifen, ohne zusätzliche Abstimmungen oder In-
dividualprojekte durchführen zu müssen. Das sparte viel Zeit. 
Das Onboarding-Team von IWOfurn übernahm die komplet-
te Kommunikation mit den Lieferanten. Durch das gebündelte 
Vorgehen innerhalb der Community können mehrere Partner 
gleichzeitig angeschrieben und einheitlich angeschlossen wer-
den – das macht den Prozess auch für die Lieferanten deutlich 
einfacher.
 
Individuelle Anbindungen über das Partner Cockpit
Nicht alle Wunschlieferanten waren bereits Teil der Community. 
In diesen Fällen nutzte Möbel Rogg das im Jahr 2024 einge-
führte IWOfurn Partner Cockpit. Die Plattform bietet einen klaren 
Überblick über alle Lieferanten, deren EDI-Fähigkeit sowie die 
von ihnen unterstützten Belegarten wie Bestellungen, Auftrags-
bestätigungen und Rechnungen. Über das Cockpit ließ sich 
schnell erkennen, welche Partner bereits technisch vorbereitet 
waren. Mit wenigen Klicks konnten neue Onboarding-Prozesse 
angestoßen werden, ohne dass es zu langen E-Mail-Wechseln, 
komplexen Projektplänen oder zusätzlichem Abstimmungsauf-
wand kam. Auch hierbei unterstützte das IWOfurn-Onboarding-
Team aktiv bei der Umsetzung – von der Anforderung notwendi-
ger Stammdaten bis zur finalen Anbindung.
 
Strukturierte Projektumsetzung
Gemeinsam mit dem Projektteam von IWOfurn wurden zu-
nächst die internen Abläufe analysiert und die Anbindungs-
reihenfolge der Lieferanten festgelegt. Dank der engen Zu-
sammenarbeit konnten Rückfragen schnell geklärt und 
technische Anforderungen reibungslos abgestimmt werden. 
Pro Monat konnten auf diese Weise bis zu zehn neue Liefe-
ranten vollständig angebunden werden – inklusive aller relevan-
ten Dokumente wie Bestellungen, Auftragsbestätigungen und 
Rechnungen.

Ergebnis

Innerhalb kurzer Zeit konnten bereits viele Begros-Lieferanten 
erfolgreich angebunden und der EDI-Datenaustausch aktiviert 
werden. Der zentrale Vorteil lag in der Standardisierung: Anstel-
le aufwendiger Einzelabsprachen oder individueller Lösungen 
konnte Möbel Rogg von den bewährten Prozessen und den ein-
heitlichen Schnittstellen der Community und IWOfurn profitieren. 
Wenn alle Stamm- und Lieferantendaten korrekt erfasst sind, 
führt dies zu einer erheblichen Erleichterung der nachgelager-
ten Prozesse.
 
Durch den EDI-Rollout konnten zahlreiche manuelle Tätigkeiten 
wie das Prüfen von Auftragsbestätigungen, das Erfassen von 

Die bestehende EDI-Community ermöglicht einen 
schnellen Start mit vielen bereits angebundenen 
Lieferanten.

Manuelle Tätigkeiten sind durch automati- 
sierte Prozesse auf ein Minimus reduziert

Ressourceneinsparung durch das IWOfurn 
Onboarding-Team als kompetenter Partner

Das IWOfurn Partner-Cockpit bietet volle Transpa-
renz über Partner, Status und Belegarten

4 Vorteile auf einen Blick

Rechnungen oder das Nachfragen bei Rückfragen deutlich redu-
ziert oder sogar ganz eliminiert werden. Die Prozesse laufen heu-
te weitgehend automatisiert – korrekt, transparent und effizient. 
Die Mitarbeiter können sich somit ihren Aufgaben widmen.
Im Einkauf zeigte sich die Veränderung schnell: Die Fehler-
rate sank, die Durchlaufzeiten wurden kürzer und die Teams 
konnten sich stärker auf wertschöpfende Tätigkeiten kon-
zentrieren. Auch die Zufriedenheit der Lieferanten stieg, da 
Medienbrüche entfielen und Informationen schneller flossen. 
 
Das IWOfurn Onboarding-Team hat dem Kunden Zeit und Res-
sourcen eingespart, indem unsere Experten nicht nur technische 
Aufgaben übernahmen, sondern auch die effiziente, transparen-
te und erfolgreiche Kommunikation mit den Lieferanten sicher-
stellten – ein echter Zeitgewinn für das interne Projektteam bei 
Möbel Rogg.

Aussicht 

Mit dem erfolgreichen EDI-Onboarding hat Möbel Rogg heute 
die optimale Grundlage geschaffen, um auch künftige Anforde-
rungen – etwa zur Umsetzung der EUDR-Verordnung – struktu-
riert und datenbasiert zu erfüllen.
 
Als nächster Schritt soll zudem die IWOfurn SalesApp einge-
führt werden. Das Ziel besteht darin, die Auftragserfassung bei 
Polstermöbeln zu optimieren und eine nahtlose Integration der 
Artikel in den digitalen Kaufvertrag zu ermöglichen.
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„Die Community hat den großen Vorteil, dass 
wir viele Lieferanten in kürzester Zeit anbinden 
konnten. Durch die gebündelte Präsenz ent-

steht eine Sogwirkung, die einen starken 
Anreiz zur Mitwirkung schafft - ein Effekt, den 
Unternehmen auf jeden Fall nutzen sollten.“

Jana Fischer | System Engineer und Systemadministrator | 
Möbel Rogg


