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VME × IWOfurn

Kräfte bündeln für mehr Erfolg
Die Automatisierung von Geschäftsprozessen ist längst kein Zukunftsthema mehr – sie 
ist heute der entscheidende Erfolgsfaktor, um im Wettbewerb dauerhaft bestehen zu 
können. Aus diesem Grund hat sich der VME für eine strategische Partnerschaft mit 
IWOfurn entschieden, um seinen Geschäfts- und Handelspartnern diesen wichtigen 
Vorsprung zu sichern. 
IWOfurn, eine Marke der Integrated Worlds, bringt das notwendige technische Know-
how und die Erfahrung mit, um komplexe Prozesse effizient und nahtlos zu integrieren. 
Gemeinsam mit der organisatorischen Unterstützung des VME und der Stärke des 
Gesellschafternetzwerks entsteht eine ideale Community, um Prozesse mit Geschäfts-
partnern zu harmonisieren und nachhaltig zu optimieren.

Ihre Vorteile 

	9 Schnelle Umsetzung: Durch ein koordiniertes Vorgehen innerhalb der 
Community vernetzen wir viele Gesellschafter mit vielen Lieferanten in 
einem Zug.

	9 Reduzierter Aufwand: VME und IWOfurn übernehmen das Projektmanage-
ment. Sie können sich auf Ihre internen Geschäftsprozesse konzentrieren.

	9 Besseres Betriebsergebnis: Durch die Reduzierung von manuellem Auf-
wand, Reklamationen etc. kann der Gewinn gesteigert werden.

Für eine zukunftssichere  
Zusammenarbeit 
„Lassen Sie uns gemeinsam daran arbeiten, die Effizienz 
und Genauigkeit des Bestell- und Abwicklungsprozesses zu 
optimieren und die Zusammenarbeit mit unseren Industrie-
partnern auf ein neues Level zu heben. Ein wesentliches Ziel 
ist es, dass möglichst viele unserer Gesellschafter den Be-
stell- und Abwicklungsprozess zwischen Handel und Industrie 
automatisieren und weiterentwickeln. Das bedeutet, den Do-
kumentenaustausch entlang der Lieferkette mit den Industrie-
partnern in strukturierter elektronischer Form durchzuführen. 
Wer jetzt nicht umsteigt, wird in Zukunft in Bürokratie unter-
gehen, anstatt die Effizienz und Genauigkeit zu steigern.“  
Christian Stuckenberg

Speziell für VME-Mitglieder und -Lieferanten  

Veranstaltungen 2025
Wir laden Sie zu einer Reihe von Roadshows und Informationsveranstaltungen in verschie-
denen Regionen Deutschlands ein, bei denen Sie sich vor Ort direkt bei Ihren „Handelskol-
legen“ ein Bild machen können. Nutzen Sie die Gelegenheit, um gemeinsam mit Vertretern 
des VME und der IWOfurn wertvolle Einblicke in die folgenden Themen zu erhalten:

Was Sie auf den Events erwartet 

	9 Demonstrationen: Präsentation von Lösungen und deren Vorteile.

	9 Best Practice Beispiele: Erfolgreiche Umsetzungen bei VME-Mitgliedern 
und -Lieferanten, die Herausforderungen lösen und Mehrwert schaffen.

	9 Q&A-Sessions: Teilnehmer können ihre Fragen direkt an die Experten 
stellen.

	9 Communities: Vernetzen Sie sich mit Gleichgesinnten, die ähnliche Her-
ausforderungen und Interessen haben.

IWOfurn - Ihr verlässlicher Partner 
„Als Kaufmann ist es für mich entscheidend, den Fokus auf 
die wirtschaftlichen Belange eines Unternehmens zu richten. 
Die Automatisierung von kaufmännischen Geschäftsprozes-
sen ermöglicht eine spürbare Effizienzsteigerung, indem der 
manuelle Aufwand auf ein Minimum reduziert wird. Das spart 
wertvolle Zeit, senkt Prozesskosten und führt direkt zu einer 
Verbesserung des Betriebsergebnisses.“
Sascha Probst - Senior Sales Consultant

	Î Wie die Automatisierung der Auftragsabwicklung Fehlerquoten senkt.

	Î Warum die IWOfurn SalesApp Ihren Erfolg am POS steigert.

	Î Wie Sie die EUDR-Vorgaben vollständig automatisiert erfüllen.

	Î Wie Furnplan bis zu 85 % händischen Aufwand spart.

	Î Wie Dropshipping und Crossdocking für schnellere Lieferungen und mehr  
	 Kundenzufriedenheit sorgen.

	Î Wie Sie mit E-Rechnungen umgehen können, die nicht über die Zentralregulierung  
	 abgewickelt werden.



Details zu Datum, Ort und Uhrzeit werden etwa sechs Wochen vor 
den Veranstaltungen unter folgendem Link veröffentlicht: 
www.integrated-worlds.com/vme-x-iwofurn

Webseminare
	Î Auftragsabwicklung / KW 8

	Î IWOfurn SalesApp / KW 15

	Î EUDR / KW 19

	Î Furnplan / KW 22

	Î E-Rechnung / KW 29

	Î Dropshipping & Crossdocking / KW 37

Infoveranstaltungen
	Î EUDR / KW 18 / Region: Bielefeld

	Î EUDR / KW 40 / Region: Stuttgart

Zusätzlich zu unseren Roadshows laden wir Sie herzlich zu interaktiven Webseminaren 
ein. Die etwa 30-minütigen Sessions ersetzen die persönliche Teilnahme an den Road-
shows nicht, sondern bieten eine zusätzliche Möglichkeit, sich intensiver mit den Themen 
zu beschäftigen. 
 

QR-Code

Region Süd-West
Auftragsabwicklung & Furnplan
Geplant: KW 16
IWOfurn SalesApp & Dropshipping
Geplant: KW 39

Region Nord-Ost
 IWOfurn SalesApp & Dropshipping
Geplant: KW 30

 Auftragsabwicklung & Furnplan
Geplant: KW 44

Region Süd-Ost

Region Nord-West
Auftragsabwicklung & Furnplan
Geplant: KW 25

 IWOfurn SalesApp & Dropshipping
Geplant: KW 49

 IWOfurn SalesApp & Dropshipping
Geplant: KW 21
Auftragsabwicklung & Furnplan
Geplant: KW 35

Vor Ort in Ihrer Nähe

Roadshows 2025


